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Service LOCAM
Localisation LILLE
Contrat Contrat d'apprentissage
Statut -
Fonction C02 Attaché(e) Commercial(e)

Contexte et définition du poste

 À propos de LOCAM

 

Depuis plus de 45 ans, LOCAM accompagne la croissance des entreprises à travers des solutions de financement
sur-mesure. Forte de 20 agences commerciales réparties sur tout le territoire français et de3 000 partenaires
professionnels, LOCAM est aujourd’hui un acteur de référence dans le leasing BtoB.

Nous plaçons la proximité, l'audace, l'agilité et l'engagement au cœur de notre relation avec nos clients et nos
collaborateurs.

 

Afin de développer l’activité commerciale de l’Agence Hauts de France à Lille, nous recherchons un Attaché
Commercial (H/F) en alternance : 

 

 Vos missions

Rattaché(e) au Directeur d’Agence, vos missions seront notamment les suivantes :

 

Appréhender le métier LOCAM 

 

Comprendre les périmètres et les missions de chaque collaborateurs en agence
Comprendre le fonctionnement LOCAM et les intéractions Réseau / Siège
Comprendre le modèle et les offres LOCAM
Connaitre les partenaires de l’agence

 

Porter le positionnement de l’entreprise :

Porter et argumenter la valeur différenciante du groupe.
Promouvoir l’ensemble de la gamme de produits et services du groupe.
Promouvoir l’image du groupe auprès de nos prospects et partenaires.

 

Développer de nouveaux partenaires :

Développer un portefeuille dans la cible définie par l’entreprise dans le respect des règles de conformité du
Groupe (Cible < à 1 M d’€ de CA) 
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Traiter les demandes de référencement 
Animer son réseau de partenaires et valoriser les recommandations 

 

Réaliser le montage de l’agrément :

Récupérer le pack documentaire complet auprès du prospect
Monter l’agrément dans le respect des règles de conformité du Groupe 
S’assurer du suivi administratif de la convention 

 

Animer un portefeuille de partenaires actifs :

Assurer le suivi de l’activité d’un portefeuille de partenaires et développer nos parts de marché en lien avec les
objectifs fixés.
Suivre et Développer la rentabilité des comptes affectés (produits complémentaires, positionnement prix, coût
du risque).
Assurer le suivi des accords nationaux 

Profil recherché

 Profil recherché

 

Vous préparez une formation de niveau Bac +3/+5 – Spécialisation Commerce, type ESC/IAE ? Vous avez une
appétence pour le domaine du commerce BtoB et idéalement le domaine des services financiers et/ou bancaires ?

Vous êtes doté(e) d'un excellent relationnel, rigoureux(se) et organisé(e) ?

Alors, envoyez-nous dès maintenant votre candidature !

 

 Pourquoi rejoindre LOCAM ?

 

Un cadre de travail stimulant porté par des valeurs fortes : proximité, audace, agilité et engagement.
Un parcours d’intégration personnalisé pour vous accompagner dès votre arrivée.
Une équipe communication dynamique qui organise tout au long de l’année des événements internes pour
favoriser la convivialité et la cohésion.
Une entreprise engagée dans une démarche RSE (Responsabilité Sociétale des Entreprises).
Un environnement propice à l’apprentissage, au développement des compétences, et à la prise
d’initiative.

 

LOCAM étudie, à compétences égales, toutes les candidatures, y compris celles de personnes en situation de
handicap.
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Prêt(e) à relever le défi ?
Envoyez-nous votre candidature et embarquez dans l’aventure LOCAM !
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